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一、 项目概述 

1、 项目概述 

该项目是一款为建筑废材到重新利用提供一个更便捷的平台。随着经济的发

展，城市化建设正在完善，各类建筑工地增加，而相对的，建筑工地所造成的生

产废料对城市的垃圾治理造成很大负担，在建造或拆除建筑物时会产生大量的建

筑废料，包括废混凝土块、沥青混凝土块、施工过程中散落的砂浆和混凝土、碎

砖渣、金属、竹木材、装饰装修产生的废料、各种包装材料和其他废弃物等。其

中，碎砖、混凝土、砂浆、包装材料等约占总量的 80%；而混凝土和砂浆比例最

大，约占总量的 30%～50%。建筑废料是城市垃圾的主要组成部分，约占城市垃

圾的 30%～40%。传统的建筑废料处理方法主要是运往郊外露天堆放或填埋。一

方面，这不仅会占用大量的土地，且会造成严重的环境污染；另一方面，由于建

筑废料的组成特点和它产生于建设工程现场的实际情况，建筑废料中很多是可以

再生利用的，在资源日趋匮乏的今天，简单地遗弃建筑废料是资源的极大浪费。

因此，合理处理和回收利用建筑废料十分重要，它不仅符合生态环境保护的需要，

也是可持续发展的需要。 

  在其中，废弃木材的废物利用的潜力最大，废弃材料商收购工地废弃木材，

再将其处理加工卖给其他建筑工地，我们的项目在其中扮演的就是搭建贸易渠道

的角色，使信息得到更加有效的利用。

 

2、项目创意点 

（1）、城市建筑废料的重新利用上，提供一个更好更便捷的平台 

（2）、在各级交易商之间提供贷款和保证金，避免因资金短缺在各级交易商

之间出现“断链”现象。如下图：
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（3）在市场上还没有一个相同的平台。 

（4）与信用等级牢牢挂钩，信息直观。 

3、项目运作方式 

（1）建筑工地工程承包商，废料收购商、货车司机个体用户或运输公司将

信息进行实名注册到平台，根据实名信息到银行查询确定信用等级。 

（2）各建筑工地在工程结束后将建筑废料的价格，数量，规格等信息发布

到平台，平台将信息进行排序整理后以更加直观的方式呈现出来，废料收购商可

进行价格或者质量对比，然后进行购买（购买方式依凭信用评级，信用高的用户

可采取预付保证金到期付全额，而信用低的用户只有付全额。）在其中，平台可

根据信用等级提供贷款，或者垫付保证金。 

（3）之后收购商可根据运输价格、诚信信用等级选择平台注册的运输公司

或者个体司机用户运输货物。 

（4）收购商在收取货物进行分类处理之后将信息发布到平台，再由建筑工

地工程承包商，砖厂商，各类加工厂商等按照相同的流程进行购买。 

4、项目的竞争优势 

（1）在城市发展的同时，建筑用地增加，大量的建筑废料却没有得到及时

处理，这都是由于信息的有效利用不及时所导致，我们平台的建立可以更加有效

的帮助商家有效利用信息，达到资源配置最优化。 

（2）平台提供的微贷款功能为商家之间的资金流通提供了周转的机会，微

贷款与信息平台的结合使平台具有更大优势。 
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二、市场分析 

  世界范围内的工业化和城镇化进程不断加快，带动了建筑业的快速发展。

然而，在建筑物建造、使用、拆除和装修过程中产生的大量建筑垃圾，对环境造

成了严重的污染和伤害，成为许多国家共同关注的焦点问题。而如何处理这些建

筑剩下的废料一直以来都是个问题。 

  上世纪初期，发达国家就开始探索将建筑垃圾转化为资源的技术和途径，

目前，欧盟、美国、日本、韩国等国家建筑垃圾回收回用率已达到了 90%以上，

其中法律法规的约束与推动作用十分显著，许多国家从建筑垃圾排放直至综合处

置与利用都形成了一整套非常完备的法律法规和政策体系，建筑垃圾的分类排放、

分类处置流程很严格，建筑垃圾的资源化利用水平达到了很高的程度。 

我国从上世纪八、九十年代才开始涉足建筑垃圾处理，截至目前，国内建筑

垃圾资源化利用率仅达到 5%左右，与《“十二五”资源综合利用指导意见》提出

的到 2015 年“全国大中城市建筑废物利用率达到 30%的目标”有较大的差距。

为此，必须加强政策引导，完善相关法律法规，形成良好的环境氛围，以推动国

内建筑垃圾资源化快速、健康地发展。 

  造成这一因素的主要的原因很大一部分是由于我国的信息平台处理不够

及时，在当今这个信息化的时代，时间就决定了潜力和市值。信息无法及时共享

的话对于发展有很大的影响。而我们平台的建立就是为了使建筑的废料信息及时

的共享给有需要的个人乃至公司。这就使我们平台的信息变得更加抢手。 

  总的来说，信息平台还是有很大的潜力的，在经济的飞速发展下，信息的

价值也变得非常重要了。建筑类的信息由于可回收性比较大，所以相信我们的平

台会取得好的效果的。平台讲究信息的迅速而准确，这样才能更好的建立完整的

诚信模式，初期的话可能有点困难，但万事开头难，只要步入正轨，相信我们这

个平台会取得很大的成功。还有一个更加重要的因素，那就是环境问题，地球的

环境已经不允许在受到破坏了，而平台的出现将很好的解决资源回收问题，尽可

能的解决环境污染问题 

三、营销策略 

1.客户在平台完善注册信息后，平台向新注册用户在一段时期内提供一定额

度免息贷款。 

2.向用户推销平台时，免费为其提供宣传平台。 

3.客户没成功邀请一人注册平台后，可以增加一定额度的免息贷款以鼓励客

户像熟人或者他们的客户推荐平台。 
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四、 盈利模式 

1、资金链 

 

2、广告费用 

在平台拥有一定的用户量之后，将自己的 app平台作为导量，在用户使用我

们的 app 时候可以点击链接到其他应用，通过广告盈利。类似微信第三方服务：
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五、 风险分析 

1、资金风险及规避方案： 

初期产业的维护和更新，以及产品所需要大量资金，这时如果投资方撤资且

短期没有补充资金可能会使产品无法正常运作。也会失信于客户。 

解决：初期产品不需要做的十分复杂，而且对于协议的签订一定要谨慎，在

积累资金的同时也要让你的投资商看到所能得到的利益。 

2、市场风险及规避方案： 

我们的产品所针对的方面只包括建筑废弃木材等，缩小了我们的市场。 

解决：用不断积累的资金完善产品，吸取客户的建议，将信息平台覆盖面增

加，使信息更及时，扩大自己的市场的市场范围。 

3、违约风险与规避措施 

在规定时期内用户没有及时归还贷款，拖欠贷款，导致平台资金流减少，可

能使资金运转出现“断链”情况。 

     规避方案：将强完善对用户的信用评级，信用评级在平台直观的展示出来，

依据信用评级发放贷款，在规定时间未还款进行罚息处理，信贷员约见客户或上

门催收，依法行使债权人权利。 

  

 


